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深圳威迈斯新能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-005 

投资者关系

活动类别 

√特定对象调研            □分析师会议                □媒体采访 

√业绩说明会                □新闻发布会                □路演活动 

□现场参观                    □一对多交流                □其他 

参与单位及

人员名称 

博时基金、南方基金、长盛基金、德邦基金、北京源峰投资、上

海和谐汇一资产管理、深圳市远望角投资管理、溪牛投资管理、

招商基金、东方基金、国寿养老、交银基金、建信基金、中信建

投、东吴证券、信达证券、国海证券、西部证券、西南证券、开

源证券、国泰君安、东海证券、天风证券、华福证券、中泰证

券、华泰证券、广发证券、中国银河证券、浙商证券、民生证

券、中信证券、申港证券、长城证券、长江证券、江海证券、国

金证券、东方证券、财通证券、东北证券等65家机构及个人投资

者 

时间 2024 年 4 月 26 日、4 月 29 日 

地点 价值在线（www.ir-online.cn）、公司会议室及线上会议 

公司接待人

员姓名 

董事长：万仁春 
董事会秘书兼财务总监：李荣华 
证券事务代表：张晓旭 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

第一部分： 

公司已于 2024年 4月 25日晚间在上海证券交易所网站

（www.sse.com.cn）披露《2023年年度报告》、《2024年第一季

度报告》等公告。交流会上，公司管理层对2023年度及2024年

第一季度整体业绩进行解读，并介绍公司经营业绩情况、战略

规划等。 
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第二部分：问答环节 

Q1：目前公司海外客户的情况怎么样？海外毛利率同比提

升的主要原因是什么？未来如何布局海外市场？ 

答：在海外市场，公司积极践行“走出去”战略，参与全

球新能源汽车市场的竞争。2023年，公司实现境外主营业务收

入约6.68亿元，同比增长192.14%，境外综合毛利率为27.72%。

公司已向海外知名车企Stellantis集团量产销售车载电源集成产

品，并取得雷诺、阿斯顿马丁、法拉利等海外车企定点，是行

业内最早实现向境外知名品牌整车厂商出口的境内厂商之一。

随着公司境外销量的提升以及11KW等高毛利率产品占比提升，

2023年境外发货结构不断调整和优化，公司境外产品综合毛利

率整体高于境内市场。 

公司目前已在法国成立子公司作为欧洲市场的销售技术支

持的前沿阵地，并针对性地考察了北非、东欧、东南亚等地

区。随着海外业务的扩展，公司会择机考虑在海外设立加工制

造中心等。公司将海外市场的开拓作为未来发展的一项重要战

略，并密切关注海内外整车厂的扩产计划及全球同行业者的产

能变化情况，结合公司境内外客户需求和海外业务发展情况，

在保证公司利益的前提下积极探讨海外建厂的可行性，进行全

球战略布局，拓展潜在海外客户。 

 

Q2：2024年一季度产能和利用率情况及2024年产能情况的

预测？公司是否会扩建工厂来满足未来日益增长的产能需求？ 

答：公司2024年第一季度实现营业收入13.67亿，同比增长

30.99%；实现归母净利润1.14亿，同比增长29.54%，在新能源

汽车传统淡季叠加春节假期等影响因素下，公司主营业务产品

持续发力，电驱系统的多合一产品同步快速放量，公司业绩持
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续增长。 

展望2024年，公司芜湖花津工厂预计实现产能为120万台/

年，搭配公司芜湖创业园工厂产能约100万台/年及深圳龙岗宝

龙新能源厂区产能约150万台/年，预计满产状态下公司产能峰

值约为370万台/年，基于合理预计公司未来整年平均产能利用

率约为80%左右。 

公司的产能产线投资周期相对较短，具有较快满足客户确

定性产能需求的能力与优势，因此产能将不会是限制公司发展

的瓶颈；并且公司在芜湖花津工厂仍有预留未来产能扩张的厂

房区域。2024年公司将根据行业发展、客户的确定性需求并结

合整体海外业务的发展情况，在保证公司利益的前提下慎重考

量境内外的产能产线扩张需要。 

 

Q3：公司未来如何进行电驱业务的布局？公司未来是否会

有新业务的布局？ 

答：在全球众多国家和地区纷纷出台强有力的政策支持新

能源汽车发展的当下，新能源汽车行业迅猛发展，行业空间与

行业发展前景非常广阔。公司可以基于目前车载电源集成产品

的能力与优势，顺应目前新能源汽车车载电源、电驱系统集成

化程度越来越高的发展趋势，努力通过技术层面差异与产品的

升级迭代，创造出具有更高附加值的产品，比如2022年公司电

驱系统产品主要是电机控制器与三合一销量较多；而在2023

年，公司“电源+电驱”电驱多合一总成产品的销量比重不断上

升。 

2024年公司将会继续聚焦新能源汽车动力域。随着公司上

海研发中心及华东基地的建成，公司未来会在保持车载电源产

品的竞争优势的基础上，根据市场需求进一步研发新能源汽车
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动力域产品。 

 

Q4：公司的磁集成技术带来的竞争优势是否能持续下去？

公司未来如何保持产品的竞争优势？ 

答：首先，公司的磁集成控制解耦技术主要通过磁集成方

案实现功率级整合，相比行业内常见的物理集成方案，磁集成

方案在保证输出性能不变的情况下，大幅减少磁元件、功率器

件、驱动芯片、控制芯片、壳体等材料用量，公司车载电源集

成产品采用磁集成方案，在功率密度、重量、体积、成本控制

等核心指标中具有较强的竞争力。 

其次，公司的第四代车载充电机系列产品具有高敏捷性、

高迭代效率以及高性价比等特性，通过采用铝基板垂直散热专

利技术，功率密度相较公司上一代产品提升33.6%，并已实现量

产。面临新的竞争格局，公司新产品在市场上依然有很强的竞

争力。 

公司秉承“生产一代，研发一代，预研一代”的理念，在

技术研发层面始终保持高度的敏感性。目前公司的技术储备非

常充分，下一代产品及相关平台的研发工作已经逐步展开，并

且在研发的过程中，如何降低成本、提升性能、提高可加工

性、提高元器件的可采购性等均在考量范围之内，最终研发出

具有综合竞争力的高附加值产品，而不是仅仅把价格放在重要

位置。 

路遥知马力，日久见人心。公司相信，扎扎实实做好经

营，才能给客户、给股东带来更大的价值。 

 

Q5：鉴于目前新能源产品的价格趋势，如何通过“降本增

效”措施来保持公司产品毛利和净利水平的增长。 
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答：公司研发出的新一代车载电源集成产品具有高敏捷

性、高迭代效率以及高性价比等特性，除了产品重量、体积等

核心指标参数在老一代产品基础上有所提高，由于公司采用铝

基板垂直散热专利技术，第四代产品的功率密度提升33.6%，成

本进一步降低，小尺寸且轻量化既能满足空间上有严格要求的

客户需求，也符合目前新能源汽车行业整体的发展趋势。目前

公司新一代产品已量产发货。 

另外，随着公司整体销量的不断提升，原材料需求的增长

会一定程度上提升对供应商的溢价能力。再者，经过多年的生

产经验积累和工艺研发创新，公司在自动化生产、产能规模以

及质量管控等方面形成了较强的生产制造优势。从公司2023年

年度报告中可以看出，生产成本当中的直接人工费用已呈现下

降趋势。未来公司还将通过芜湖花津工厂项目，逐步扩大自动

化产线，建立智能立体化仓库，为公司降本增效以及未来出海

战略打下坚实基础。 

附件清单 
（如有） 无 

日期 2024 年 4 月 30 日 

 


